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KEY ACCOUNT MANAGER

Miejsce pracy: Radom (mazowieckie)
Wymiar: caty etat
Froma zatrudnienia: umowa o prace

Key Account Manager odpowiada za realizacje strategii sprzedazowej i marketingowej wobec dedykowanych
mu sieci handlowych, za realizacje ilosciowych i jakosciowych planéw sprzedazy oraz realizacje wyznaczonego
budzetu. Odpowiedzialny jest za samodzielne prowadzenie rozmow i negocjacji rocznych z klientami,
dynamiczny rozwdj biznesu na réznych ptaszczyznach wspétpracy.

Oczekiwania wobec kandydatéw:

e konieczne doswiadczenie w pracy z miedzynarodowymi sieciami handlowymi, na stanowisku Key
Account Manager w branzy FMCG; (min 5 lat);

e znajomos$¢ metod kalkulacji rentownosci sprzedazy m.in.: P&L;

e umiejetnos¢ nawigzywania i budowania relacji biznesowych z kluczowymi klientami;

e umiejetnos¢ podejmowania decyzji;

e umiejetnosc¢ prowadzenia negocjacji i rozmow biznesowych;

e znajomos¢ jezyka angielskiego na poziomie umozliwiajagcym swobodnag komunikacje;

e gotowosc¢ do czestych podrdzy stuzbowych na terenie catej Polski;

e samodzielnos$é i odpowiedzialnos¢ w wykonywaniu powierzonych zadan;

e wysoka kultura osobista;

e prawo jazdy kat. B;

e znajomosc¢ branzy FMCG oraz odbyte szkolenia z zakresu technik sprzedazy i negocjacji handlowych
beda dodatkowym atutem.

Oferujemy:

e Stabilne zatrudnienie w firmie zajmujacej pozycje lidera rynkowego;

e Mozliwos¢ rozwoju zawodowego i budowy Sciezki kariery w miedzynarodowej grupie kapitatowej;
o Nowoczesne narzedzia pracy;

e Samochdd stuzbowy;

e Mozliwosc¢ pracy zdalnej (1 dzien w tygodniu).

Wiecej informacji o tym jak sie u nas pracuje znajdziesz w profilu pracodawcy na pracuj.pl.
Aplikuj i wyslij swoje CV na adres: rekrutacja@globalcosmed.eu
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