GD|;- hgleulep Stanowisko: Key Account Manager

Miejsce pracy: Radom (mazowieckie)
Rodzaj zatrudnienia: umowa o prace
Wymiar czasu pracy: caly etat

Key Account Manager odpowiada za realizacje strategii sprzedazowej i marketingowej wobec dedykowanych mu sieci
handlowych, za realizacje ilosciowych i jakosciowych planéw sprzedazy oraz realizacje wyznaczonego budzetu.
Odpowiedzialny jest za samodzielne prowadzenie rozméw i negocjacji rocznych z klientami, dynamiczny rozwéj biznesu na
réznych ptaszczyznach wspétpracy.

Do gtéwnych zadan naleza:

e poszukiwanie nowych odbiorcéw na towary produkowane przez Dr.Miele CG S.A,

e nadzor, rozbudowa sieci dystrybucyjnej oraz reprezentowanie firmy na podlegtym obszarze,

e reprezentowanie firmy w negocjacjach handlowych z przydzielonym kluczowymi klientami,

e negocjowanie warunkéw handlowych z klientami, przygotowywanie umoéw handlowych,

e realizacja planowanej polityki sprzedazy spotki Dr.Miele CG S.A,

e przestrzeganie strategii sprzedazy ustalonej przez kierownictwo firmy,

e realizacja ustalonych zadan dotyczacych wielkosci sprzedazy i wprowadzaniem nowych produktéw w cyklach
miesigcznych; kwartalnych i rocznych opracowywanych w oparciu o plan marketingowy i iloSciowe plany
sprzedazy firmy,

e realizacje plandéw sprzedazy oraz nie przekraczanie wskaznikéw kosztéw zatozonych w planie rzeczowo-
finansowym Spétki,

e przygotowywane kart produktéw na potrzeby sieci ; wysytanie wzorow produktow, zdje¢ , formularzy
promocyjnych ; kart charakterystyki i atestow na zadanie sieci,

e organizowanie i nadzér nad przebiegiem akcji promocyjnych oraz przedsiewzie¢ promocyjno-reklamowych,

e realizacja promocji, sktadanie raportéw z ich przebiegu i rezultatéw , dokumentowanie przebiegu promocji w
formie pisemne;j i wizualnej,

e systematyczne badanie wiarygodnosci finansowej klientéw; weryfikacja warunkdw wspotpracy w zaleznosci od
stanu zobowigzan oraz ogélnej kondycji finansowej,

e systematyczne utrzymywanie kontaktéw z klientami sieciowymi,

e kontrolowanie i biezgce analizowanie kosztow prowadzenia dziatalnosci handlowej do odbiorcéw sieciowych.

Oczekiwania wobec kandydatek/kandydatow:

e konieczne doswiadczenie w pracy z miedzynarodowymi sieciami handlowymi, na stanowisku Key Account
Manager w branzy FMCG; (min 5 lat);

e znajomos$¢é metod kalkulacji rentownosci sprzedazy m.in.: P&L;

e umiejetnos$¢ nawigzywania i budowania relacji biznesowych z kluczowymi klientami;



e umiejetnos¢ podejmowania decyzji;

e umiejetnos$¢ prowadzenia negocjacji i rozmdw biznesowych;

e znajomos¢ jezyka angielskiego na poziomie umozliwiajgcym swobodng komunikacje;

e gotowos$é do czestych podrdzy stuzbowych na terenie catej Polski;

e samodzielnosé i odpowiedzialnos¢ w wykonywaniu powierzonych zadan;

e wysoka kultura osobista;

e prawo jazdy kat. B;

e znajomosc¢ branzy FMCG oraz odbyte szkolenia z zakresu technik sprzedazy i negocjacji handlowych beda
dodatkowym atutem.

Wiecej informacji o tym jak sie u nas pracuje znajdziesz w profilu pracodawcy na pracuj.pl.
Aplikuj i wyslij swoje CV na adres: rekrutacja@dr-miele.eu
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